BAUMANN & CO.

Guia practica: Modelos de negocios que si
escalan en empresas medianas

Introduccion

Muchos empresarios creen que crecer es vender mas.

La realidad es que el modelo de negocios puede ser el mayor
acelerador... o el mayor freno.

Esta guia resume 3 claves para construir un modelo escalable y 3
ejemplos reales de empresas que lo lograron.

Ingresos recurrentes

« La venta unica genera ingresos inestables.

« Los modelos de suscripcion, membresia o contratos de largo
plazo aseguran flujo constante.

« Ejemplo: Netflix, que transformo el arriendo de peliculas en un
servicio de suscripcion global.

Costos variables controlados

« Situs costos suben al mismo ritmo que tus ventas, nunca
tendras caja.

« Lo ideal: apalancar tecnologia, procesos y economias de
escala.

« Ejemplo: Rappi, que con tecnologia conecta pedidos sin
necesidad de invertir en restaurantes propios.



Propuesta de valor clara

 El cliente debe entender en segundos por qué elegirte.

« Diferenciarse es clave para competir y escalar.

e Ejemplo: Panera Bread, que con su “café ilimitado” atrajo
trafico recurrente y aumento ventas cruzadas.

Checklist rapido: ¢ tu modelo escala?

O Tengo ingresos recurrentes (suscripciones/contratos).

O Mis costos no crecen al mismo ritmo que mis ventas.

0O Mi propuesta de valor es clara y diferenciada.

O Puedo crecer sin depender solo de mas esfuerzo del dueno.

Si marcaste menos de 3 casillas, necesitas revisar tu modelo.

Conclusion

Un modelo de negocios escalable no depende de suerte ni
de trabajar mas horas.

Depende de estructura: ingresos recurrentes, control de
costos y propuesta de valor clara.
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